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Chi siamo

Dall’insieme di esperienza e professionalità , nasce 
Lase & Partners,  una ditta che oltre alle proprie 
competenze e strutture gode delle capacità di 
professionisti provenienti da documentate e 
qualificate esperienze in campo aziendale.  
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Lase & Partners è un gruppo formato da 
professionisti certificati nazionali ed internazionali 
quali: Manager, Docenti Universitari , Società 
partners affiliate .
Lase Consulting mette la propria professionalità 
specialistica e la conoscenza di settore al servizio 
delle  imprese pubbliche e private sia in Italia che 
in Europa. 
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I punti di forza
Lase & partners

 Sapersi modulare velocemente, identificare le 
priorità e realizzare le singole componenti del 
progetto con le giuste competenze;

 Nell’aiutare l’impresa a sviluppare nuove 
competenze interne attraverso la gestione 
temporanea e l’affiancamento operativo;

 Nello svolgere attività analisi sul mercato per 
apportare un valore aggiunto, sul piano finanziario 
e produttivo, all’impresa;

 Nel pianificare eventi.
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Servizio offerto
 Assistenza, identificazione  e conduzione di trattative 

commerciali complesse
 Organizzazione e direzione aziendale.
 Pianificazione e controllo di gestione 
 Finanza e progettazione
 Comunicazione, immagine, marketing strategico ed 

operativo, benchmarking
 Studi di fattibilità e Business plan
 Progetti articolati di formazione del personale
 Organizzazione di convegni 
 Sviluppo di progetti software e hardware
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Lase & Partners

 Il più grande capitale che l’azienda possiede sono 
le persone. 

 Investire sul capitale umano significa credere nelle 
persone. 

 L’azienda cresce se, e solamente se, crescono le 
persone che per l’azienda lavorano.

 L’azienda si consolida solo se i Clienti ne 
costituiscono la buona referenza
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Programmare

Programmare l’attività di una azienda significa 
definire le condizioni e lo scenario in cui la stessa 
dovrà operare nel breve tempo. 
Programmare significa quindi stabilire le strategie 
commerciali, le scelte produttive, e le condizioni 
economico-finanziarie in cui l’azienda opererà nel 
breve periodo.
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Controllare e Valutare

Per le Aziende il controllo costante delle 
performances e della gestione sarà sempre di più 
l’elemento vincente che ne determinerà il 
successo.
La globalizzazione dei mercati, la competizione 
sempre più spietata richiederanno un maggiore 
impegno per l’individuazione delle possibilità di 
performance delle imprese. 
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Analisi 
dei

Bisogni

Valutazione
dei

Risultati 
Progettazione

Erogazione
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Dove siamo

  Roma
       Milano
       Vilnius
       Parigi
CONTATTI Mail consultant1@centrocyber.eu
                           Via di Capo le Case 48 00187 Roma IT 
                           Mob 3938754139  Tel 06442331166
                           P.I.12598490964

Mail:consultant1@centrocyber.eu

mailto:consultant1@centrocyber.eu
mailto:consultant1@centrocyber.eu
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Principali Referenze:

       Dusk Rise
       Pass
       Gazprom
       Intesa San Paolo Assicura (AC)
       Gruppo Biagetti
      


