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= L'«ipotesi dei mercati efficienti» dice che il prezzo = =
m di un’attivita finanziaria in"ogni momento m
v riflette/incorpora tutta I'informazione disponibile i
| prezzi varieranno quindi solo se arriveranno nuove
+ “informazioni -
. Siccome le informazioni arrivano.in modo casuale, i
. “prezzi si muoveranno in modo casuale v
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PIRAMIDE STRATIFICATA DEGLI INVESTIMENTI

ALTA

Al vertice della piramide si collocano imestmenti Tolleranza al rischio
estremamente rischiosi, come i derivati utilizzmti a fini
speculativi {2 non di copertura) o comungue quelle
scommesse che, anche se non eque da un punto di
vis@ amuariale, soddisfano il bisogno di*speranza” nel La tollerarza al rischio
raggiungimento di un livello di vita migliore cambia in base agli

OBIETTIVI it nei

distinti COMNTI MENTAL

f %‘ tra cui lNinvestitore suddivide

la propria ficchezza

Agli investimenti pil rischiosi
ome azioni o high-yeld bonds
vengone destinate quote via via
minori del proprio patrimonio al
fine di maggiungere il desiderato
upside potental, ossia una
orescita del valore del

vengone densminate “ticoli
sparzatura’ (junk bonds)
quando si fa riferimentso al loro
rischio

MEDIA

Toelleranza al rischio

BASSA
Per garantire la sicurezza, MACCICRE R " Licquidieh Toelleranza al rischio
Fﬂ'l:qlltﬂ. Come IIE L& ] P'I'I"H.I'Iﬂ.
si investone i fondi destinati a MINORE Liquidith MIMORE Reddits

soddisfare quegli obiettivi
fondamenmli & imprescindibili che
si vogliono raggiungere serza
correre rischi, come per esempic
pagare Maffito o la rata del mutuo

. Piramide degli investimenti (Alemanni, B., Cervellati, E.M., Rocca, S., Rocco, G.; 2013)
della msa, le spese correnti ecc
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INVESTIMENTO

% 1 QuIS Chi Who Per chi %
% 2 eelle S What at}%irt'?_figgy l&aarzilaoni - immobili - oro) %
% 3 QUANDO Quando When  Orizzonte temporale (& timing) %
% 4 UBI Dove Where Area geografica, settore %
% 5 CUR Perché Why Obiettivo investimento %
% 6 QUANTUM Quanto Taglia %
% 7 QUOMODO In che modo Grado di rischiosita %
% 8 QUIBUS AUXILIS Con quali strumenti Prodotto %

PP P P P Pa P P Pl PP P P P P P ] APl Falal PP P P P P P ] PP P P P P P ] APl Fal PP P P P P P ] P P P P P P P P | APl Ty

Anche scegliere di non investire e una decisione di investimento
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La paura degli investitori € un intreccio tra quella di cui si
ha memoria (che fa seguito ad uno spavento) e quella del
futuro (calo valore)

Le nostre decisioni sono forgiate dai ricordi, e i ricordi
SONO spesso sbagliati: sono iIncompleti ed.i vuoti riempiti
inconsapevolmente dalle emozioni  »

/ ‘
Quando si & anziani: ey
si ha piU paura perché si ricordana pitl pericoli (veri o
presunti)
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M- couisto ' di titoli, gli individui
d" futuro vsaranny is
a dei titolijacquiNgs, sia dei
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' fla subito del rischj provare=

pbonfronto dei renWEENti fosse
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propri /.-
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lepatto del rimpianto suII
“ come dividere tra obbligz a7
. investimenti) si riflette in all
' (meno estreme) |

- L'investitore sara dlsmcenx/at
- azionl, per evitare di sperimenta
~ di futuri cali del mercato ;

o L|m|tatore d| velocita: emo '
. responsabilita
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Il impianto spiega anche l'eccessiva attesa nel vendere
titoli in"perdita:

gli investitori tengono in portafoglio i titoli in perdita
troppo a lungo, perché non vogliono sperimentare |l
rimpianto,

inteso come differenza tra il valore di vendita e quello
che avrebbero potuto ottenere se avessero venduto

prima del calo

oppure che potrebbero ottenere se non_ vendessero |
titoli
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